
Verkaufs-&. Kommunikationstrainings 

Zertifikat 
Wir bestätigen 

Herrn Mario Apitz 
die erfolgreiche Teilnahme an dem 1-tägigen 

Expleno Intensiv-Workshop 

ELEVATOR PITCH 
am 14. September 2018 

Das Training beinhaltete folgende Schwerpunkte: 

• die persönliche Einstellung als Erfolgsfaktor für den eigenen Pitch erkennen 
• Zielgruppen, Leistung, Nutzen und USP definieren 
• Interesse und Neugier wecken durch gehirngerechte Ansprache 
• Nutzen und Leistung über Bedürfnisse und Gefühle adressieren 
• den Pitch systematisch aufbauen ~~ 
• Sprache emotionalisieren 
• den Pitch zur Story machen 

Berlin, den 14. SeRtember 2018 

Expleno -Trainer 
Uwe Billen 

Expleno -Trainerin 
Beate Oelkers 


